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Bilaga 4: Kostnadsforandringar och prisjustering

Kostnadsredovisningsmetoden — exempel pa fragor en region har att ta stallning till vid en
begard prisjustering

Nar kostnadsredovisningsmetoden tillampas i ett avtal for att hantera prisjusteringar, innebar det att
leverantoren ska verifiera intraffade kostnadsférandringar med hjalp av nagon form av underlag.
Vilka typer av underlag det kan komma att handla om varierar (bland annat beroende pa orsaken till
att kostnaderna férandrats, hur klausulen om prisjustering ser ut m.m.) och det dr darmed inte
ovanligt att det uppstar en otydlighet kring vad det &r en leverantor behdver uppvisa.

For att underlatta hanteringen av prisjusteringar (for bada parter) ser projektgruppen att det ar av
relevans att oka forstaelsen och férutsdgbarheten i vilken typ av information som ofta dr onskvard i
underlagen fran en leverantor. Ett satt att gora det pa ar att synliggora de fragestéllningar som en
region manga ganger stalls infér ndr en begaran om prisjustering inkommer.

Har foljer exempel pa fragestillningar framarbetade inom region Ostergétland, som &r en del av
deras hantering av prisjusteringar. Notera att det inte uteslutande ar nedan fragestallningar som &r
av relevans i alla situationer, liksom relevanta fragestallningar dven kan skilja sig at mellan regioner.

Ar anledningen till prisjusteringen tillrickligt tydlig?

o Rdcker inte att “skylla pa” vérldsldget, pandemin eller inflationen. Vi vill férsta hur
dessa faktorer pdverkar leverantérens behov av att 6ka priserna. Exempelvis
ravarupriset pd stal har 6kat med 150% och de aktuella produkterna bestar till stor
del av just den rdvaran eller rédvaran behévs for produktionen av den aktuella
produkten.

Ar det tydligt vilka produkter som omfattas av prisjusteringen?

o Gdller det alla avtalade produkter eller ndgra? Gdller prisékningen generellt eller ér
det olika procent fér olika produkter?

Ar det tydligt vilken ekonomisk paverkan det blir pd avtalet?

o Vihar accepterat prisjusteringar pd éver 50% for att ékningen innebdr bara ndgra
tusenlappar i pengar.

Ar dokumentationen tillrackligt tydlig?

o Rdcker oftast inte att hénvisa till ett index, definitivt inte om det ér en h6g
procentuell begdran eller om det inte dr tillréickligt tydligt vilken anledning man har
till justeringen.

o Vi har vid flera tillféllen fatt ett brev som var leverantér vidarebefordrat fran
tillverkaren som egentligen bara séger att priserna kommer éka frén och med ett
visst datum. Det dr inte en tillréickligt bra dokumentation. Ett medskick som jag kan
gora i denna fraga dr att verkligen uppmana féretag som inte sjdlva dr tillverkare,
madste stdlla krav pa tillverkaren och avtala villkor om prisjustering sa att man inte
kallt rdknar med att man bara kan vidarebefordra kostnadsékningar till kunden.

* Beroende pa vad prisjusteringen beror pa behover eventuellt tiden for de nya priserna
begransas.

* Nar leverantoren visat vilka kostnadsékningar de haft sa behover vi tydliggéra fordelningen
av kostnadsokningen mellan parterna.

»=  Tydliggbr nar de nya priserna trader i kraft.
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Kontakt
Vid fragor om vagledningen ar du valkommen att kontakta projektledare Fabian Wingfors:
fabian.wingfors@swedishmedtech.se



mailto:fabian.wingfors@swedishmedtech.se

